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THOONSEN Trading, une PME industrielle en croissance qui change
d’échelle : nouveau site, innovations technologiques et relance de Mobylette

Portée par une dynamique de croissance soutenue, THOONSEN Trading franchit une nouvelle
étape de son développement avec l'ouverture d’un site industriel de plus de 12 000 m?, congu
pour accompagner la montée en puissance de ses activités de sécurisation du retail et
soutenir ses ambitions de développement.

Parallélement, I'entreprise engage la relance de la marque emblématique Mobylette,
repositionnée sur le segment de la mobilité légere et électrique.

La visite presse du 10 mars offre 'opportunité de découvrir ce nouvel outil de production et les
coulisses d’'un projet entrepreneurial et industriel en pleine accélération.
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Une PME familiale devenue acteur industriel reconnu

Fondée en 2004, THOONSEN Trading est une PME familiale
francaise spécialisée dans la conception, la fabrication et la
distribution de solutions techniques dédiées a la
sécurisation des magasins et a l'optimisation des parcours
clients.

Positionnée comme industriel concepteur, I'entreprise
accompagne les acteurs de la grande distribution en France
et a l'international en développant des solutions innovantes,
fiables et adaptées aux réalités opérationnelles du terrain.

En forte croissance, THOONSEN Trading a vu son chiffre
d’affaires passer d'environ 5 M£ a plus de 12 M¥€, traduisant
la montée en puissance de ses activités et I'élargissement
de ses marchés.

Depuis 2025, I'entreprise pilote également le développement
industriel et stratégique de la marque Mobylette, relancée
autour des enjeux contemporains de mobilité Iégére et
électrique.

Sécurisation du retail : un coeur
d’expertise historique

THOONSEN Trading développe une offre globale de
solutions techniques destinées a répondre aux enjeux

croissants de sécurisation des points de vente et de
fluidification des parcours clients.

/ THOONSEN Trading en chiffres\

+ CA France 2025 : 12,8 M€ (environ 15
M€ Groupe)

« CA Export 2025 : prés de 500 000 €
(principalement Europe)

« Effectifs : 45 collaborateurs en France

* Présence commerciale : 100 % des
enseignes de grande distribution
alimentaire en France

+ Implantations groupe : France,
Royaume-Uni, Tunisie, Hong Kong

Repeéres

+ 2004 : création de Thoonsen Trading

+ 2009 : virage stratégique vers la
conception de produits propriétaires

+ 2013 : lancement de la 1re antenne
antivol

+2017-2021 : structuration de nouvelles
gammes retalil

+ 2025 : lancement de la solution
connectée ThooConnect

+2025-2026 : nouveau site industriel et

\relance de Mobylette /

L'entreprise congoit et fabrique des solutions antivol et EAS (Electronic Article Surveillance), des
portillons et systémes de contréle de flux, ainsi que des dispositifs de guidage en magasin. Ces
équipements permettent aux enseignes de concilier sécurité,

L’innovation constitue un pilier
stratégique pour Thoonsen
Trading, avec plus de 50 brevets
déposés dans le monde.

performance opérationnelle et expérience client.

Avec ThooConnect, solution connectée lancée en 2025,
THOONSEN Trading propose une supervision centralisée des
alertes de sécurité, ouvrant la voie a une gestion plus

intelligente et réactive des incidents en magasin.

Parallélement, la relance de Mobylette marque la diversification de I'entreprise vers la mobilité
Iégére et électrique, avec le développement de vélos a assistance électrique et de cyclomoteurs

électriques.
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Un nouveau site industriel pour changer
d’échelle

THOONSEN Trading franchit une étape structurante avec son
implantation sur un site industriel de plus de 12 000 m2. Issu de |a
réhabilitation d'une friche industrielle a Chateauroux (ex-Harry’s),
ce nouvel outil de production vise a:

Regrouper les activités de I'entreprise sur un site unique
Accroitre ses capacités logistiques

Industrialiser sa production notamment de Mobylette
Optimiser ses flux d’activité et conditions de travail

« Le déménagement était
devenu indispensable : nous
étions arrivés a saturation de
nos capacités. Ce nouveau site
va nous permettre de franchir
un cap dans notre
développement. »

Fanny Thoonsen, Directrice
commerciale Thoonsen

Mobylette : réinventer une marque iconique francaise

La relance de la marque Mobylette s’inscrit dans la continuité des activités du groupe, déja
engageé dans les mobilités professionnelles, en lien étroit avec les besoins opérationnels de ses
clients, notamment dans les secteurs de la grande distribution et de la logistique de proximité.

Face a I'évolution des usages — développement de la
livraison du dernier kilométre, contraintes de circulation
en zones urbaines, besoins de mobilité interne sur sites
professionnels — I'entreprise a initié le développement
de solutions de mobilité électrique utilitaire, congues
comme de véritables outils de travail : robustes, simples
d’'usage, réparables et adaptés a des environnements
exigeants.

aupres d'utilisateurs
partenaires, ont
progressivement fait
émerger une référence
spontanée a la
Mobylette, conduisant

« A l'origine, nous travaillions sur des
solutions de mobilité destinées a des
usages logistiques. Avec la reprise de
Mobylette, nous changeons d'échelle
symboliqguement : c'est une marque
mythique, qui suscite beaucoup
d’attentes. Nous avons privilégié le

fonctionnel car notre démarche consiste
Les premiéres phases a utiliser la technologie quand elle est
d’expérimentation, utile et a éviter la complexité inutile.
menées directement Nous avancons étape par étape :

I'objectif est d'industrialiser
progressivement, avec une montée en
cadence maitrisée. »

Fanny Thoonsen, Directrice
commerciale Thoonsen
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I'entreprise a envisager la relance de cette marque emblématique - qui n'était plus exploitée depuis
plusieurs années - sous un prisme industriel et contemporain. Aujourd’hui, la gamme Mobylette
100 % électrique se décline en deux types de véhicules :

e Levélo a assistance électrique, jusqu’'a 25 km/h,
homologué et déja commercialisé, notamment chez
Vélo Elec a Chateauroux.

¢ Le cyclomoteur pouvant atteindre les 45 km/h.

Ce dernier est encore en phase de tests en conditions réelles,
afin d'affiner ses configurations techniques et ses usages. Des
expérimentations sont actuellement menées :

e En milieu urbain, pour des besoins de mobilité et de
livraison.

e Au sein de plusieurs exploitations agricoles, afin
d’évaluer leur pertinence dans des environnements
professionnels variés.

Les retours terrain doivent accompagner la montée en
puissance progressive du projet et préparer son
industrialisation. L'entreprise dispose aujourd’hui d’'une
capacité de production comprise entre 10 a 15 unités / mois.

En paralléle, THOONSEN Trading développe des solutions complémentaires destinées a faciliter le
déploiement de la Mobylette électrique. Des abris dédiés - de la taille d’'une place de stationnement -
intégrant des panneaux solaires pour la recharge des véhicules sont actuellement en cours
d’expérimentation, notamment par le Département de I'Indre. Plusieurs partenariats sont également
a I'étude, avec par exemple la Police nationale, témoignant du potentiel d'usage du véhicule.

Plus d’infos : www.mobylette-france.fr
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Une industrie engagée et durable .“; 2005
THOONSEN Trading déploie une approche industrielle intégrant les principes de low ~ * egot‘\(dgtls

ustainability
tech (solutions techniques simples, durables et accessibles) et d’éco-conception : S

e Réparabilité facilitée des produits

e Réduction du nombre de composants
e Recours a des pieces standards

e Sourcing local des structures

Cette démarche environnementale se prolonge également dans la conception et I'exploitation de
son nouveau site industriel, pensé comme un outil de production plus sobre et plus vertueux. Le
site intégre ainsi plusieurs dispositifs visant a limiter son empreinte environnementale :

e Stationnements dédiés aux mobilités douces et abris photovoltaiques

e Systeme de récupération des eaux pluviales

o Espaces végétalisés et potager ouvert aux salariés...

Ancrage territorial & perspectives de croissance

Implantée en Centre-Val de Loire, I'entreprise contribue a la dynamique industrielle régionale a
travers I'emploi, I'investissement productif et les partenariats locaux. A court et moyen terme,
THOONSEN Trading vise :

e L’accélération de sa gamme connectée e Un déploiement européen
e La montée en puissance industrielle e L'industrialisation de Mobylette
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Un écosystéme mobilisé pour accompagner la croissance de
I'entreprise

Dans le cadre de ses projets de développement, THOONSEN Trading a bénéficié d’'un
accompagnement structurant de I'écosystéme régional, en particulier de 'agence régionale de
développement économique, DEV'UP Centre-Val de Loire, mobilisée a plusieurs étapes
stratégiques.

A l'occasion du projet de regroupement des activités et de réhabilitation de la friche industrielle
du Grand Pré a Chateauroux (ex-Harry’s), 'agence a assuré un role de coordination entre les
différentes parties prenantes — Préfecture de I'Indre, Région Centre-Val de Loire, Chateauroux
Métropole, CCl de I'Indre... — afin de sécuriser le montage du projet et d'en accélérer la mise en
ceuvre opérationnelle.

DEV'UP a également accompagné I'entreprise dans l'identification et la mobilisation de
financements publics. Cet appui a permis a THOONSEN Trading de bénéficier d'aides a
I'investissement immobilier de Chateauroux Métropole, ainsi que d’'un soutien a l'investissement
productif via le dispositif « Fonds Vert — Territoires d'industrie » en transition écologique,
contribuant directement a la concrétisation du nouveau site industriel et au renforcement des
capacités de production.

L'agence soutient par ailleurs la recommercialisation du site historique de la rue Ampere,
prochainement libéré, a travers sa valorisation sur la plateforme Setting’up Centre-Val de Loire,
qui recense les offres immobilieres d’entreprise en région.

Enfin, DEV'UP intervient en appui aux projets d’innovation portés par I'entreprise, notamment dans
le cadre de la relance de Mobylette. L'’agence a ainsi orienté THOONSEN Trading vers I'appel a
projets « Projets d'innovation — France 2030 régionalisé » et accompagné la structuration de sa
candidature, afin de soutenir le développement de ses nouvelles solutions de mobilité électrique.
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